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POUR UNE GESTION DU PATRIMOINE IMMOBILIER PUBLIC EFFICACE ET INNOVANTE
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A Dropos

Odigo Conseil se distingue par son expertise dans
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I'optimisation de I'exploitation et du devenir des

3

LTl
batiments, assurant une qualité de service optimale T ﬁ\ , \ln: |t ’.

aux usagers.

Nos prestations de conseils et d'assistance a maitrise =- Wl Ly, A
d'ouvrage ont pour objectifs de répondre aux besoins = S=25 e

des acteurs publics: collectivités locales, organismes

HLM, établissements publics locaux, établissements

de I'enseignement supérieur, secteur medico-social...




Cconcretement ?

Nous vous accompagnons dans la définition

et la mise en ceuvre de votre strategie
immobiliere (SDIE) ; puis d'une maniere plus
opérationnelle dans la maitrise de vos donnéees
technigues et la passation de marches

publics, éléments clés de la politique de
maintenance.

Notre team

Notre équipe est constituee de profils
pluridisciplinaires, specialistes de I'immobilier public :
ingénieurs batiment, universitaires..
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NOS MISSIONS

Le conseil aux acteurs publics dans I'amélioration de la mainte-
nance de leurs batiments d’habitation et bureaux.

Construire sa stratégie immobiliere
Fh et arbitrer le devenir de ses batiments:

élaboration d'un SDIE ou du PSP

— Ameliorer la connaissance technique:
1 —‘ centraliser et enrichir les données du

1@ parc immobilier, grace au BIM ou a des °
outils numerigues de collecte

’ Optimiser les achats:
'\ marcheés d'entretien traditionnels

et innovants

@ Relever les défis du quotidien:

expertises ponctuelles et formations
(audit de processus, implantations d'équipements inno-
vants, conseils liés a I'évolution des reglementations...).

A PROPOS CONSTRUIRE SA STRATEGIE IMMOBILIERE AMELIORER LA CONNAISSANCE TECHNIQUE
O

‘Travalller avec
Odigo Consell, c'est
mMettre en place une
dpproche innovante
oour relever

‘ensemble des défis
d'Investissement,
dexploitation et de
Maintenance d'un
oatrimoine public. ”
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VOS DENENCceEaSs

"“Travalller avec

Odigo Conseil, c’est atnene e o e
defendre l'ldee gque
tout gestionnaire de i?f%fﬁifﬁizzE‘?Ziiﬁiﬁfﬁﬁé’“‘O”'
batiment public peut e

falre toujours Mmieux
ODOUr chague euro
invest!.”

Des marchés plus simples
et plus efficaces.

Une mise en ceuvre pragmatique
et opérationnelle.
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Construire sa strategie
mMmmMmaoplliere —~

Nous vous assistons dans la définition et la mise en ceuvre

d’'un Schéma Directeur Immobilier et Energétique, qui prend la forme

du Plan Stratégique de Patrimoine pour les organismes de logement

=

social. Notre démarche a pour objectif de définir ensemble un plan
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d'actions opérationnelles adapté a votre patrimoine, tenant compte a
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la fois du contexte politique et territorial, de I'état genéral du béati, du
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volet financier, de la qualité fonctionnelle des sites, des obligations ré-
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glementaires... Ce plan pluriannuel s'étend géenéralement de 3 a 12 ans.
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appreécier les forces et faiblesses giques repondant aux enjeux identifieés. -i’»/“ !/' ! 54 ~‘
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du patrimoine. - Assistance dans I'arbitrage o ;Z/ ’# ¢ 7
' I Ati =z ~
- Analyse des atouts et contraintes ~ du devenir des batiments. " <<|,“9 Y A
ar batiment iAot 7 ‘,'//
P - - Recherche d'optimisation . ;
- Analyse de I'état technique du parc.  des couts. / g
- Réflexion spécifique sur les volets,  * Planification prévisionnelle /
energie, accessibilité, amiante... des travaux. /
A PROPOS CONSTRUIRE SA STRATEGIE IMMOBILIERE AMELIORER LA CONNAISSANCE TECHNIQUE OPTIMISER LES ACHATS RELEVER LES DEFIS DU QUOTIDIEN REFERENCES | CONTACT



Armeéliorer |0
Hle connaissance
technique

Notre accompagnement sur ce sujet commence par un audit. Le
constat est souvent le méme, a savoir une connaissance partielle et non
partagée, formalisée sur des fichiers Excel.

Plusieurs voies d'amélioration sont alors possibles:

* La centralisation des données, sur un outil existant,
une nouvelle solution ou simplement sur serveur

* Le recours a des outils numérigues de collecte, pour relever
les informations directement sur site notamment

 L'apport du BIM et de la visualisation sur plan 2D/3D

Nous vous assistons dans le choix et [a mise en place des outils de base
de données ou de collecte, dans larédaction des documents de straté-
gie BIM (charte, tableau des objets...) et la désignation des prestataires,

dans I'élaboration des processus internes de gestion de la donnée..

r
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2 Optmiser
#\ |cs achats

Nous assurons un réle d'Assistance a Maitrise d'Ouvrage
tout au long de la mise en place de marchés d'entretien,
de travaux ou d'exploitation, depuis la déefinition du besoin
jusqgu’a l'attribution:

» Diagnostics reglementaires * Travaux d'entretien cou-
(amiante, DPE, plomb, termites, rant ou a la relocation
marché multi-diagnostics...) - Propreté des parties com-
* Mise en place de bornes de munes
repharge pour voitures élec- - Entretien des espaces
triques... verts
 Gestion des equipements + Prestation d'audit et défi-
tgf:hnlqugs .(roblnetterle, chau- nition de plan de travaux
dieres individuelles..) dans le cadre du décret
tertiaire
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Rolever |es Adéfis
Au guotiaien

Dans le cadre de votre exploitation technique, vous étes
confrontés a un casse-téte:

- Vous souhaitez installer des équipements et vous ne savez pas bien
comment vous y prendre (par exemple : bornes électriques)

- Vous avez des difficultés a suivre la qualité du rendu d'un de vos
fournisseurs (par exemple : suivre la propreté des patries communes
ou la qualité des diagnostics amiante).

- Vous ne savez pas comment mettre en ceuvre une nouvelle
reglementation (par exemple : décret tertiaire).
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